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EMPRESAS PELO MUNDO (2022)
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MICRO E PEQUENAS EMPRESAS
EXPORTADORAS PELO MUNDO (2022)
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EXPORTACOES BRASILEIRAS POR PORTE DAS
EMPRESAS (2022)
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27,9 mil = ,
EMPRESAS BRASILEIRAS o] NS NP 12
EXPORTADORAS . TRANSFORMACAO
US$ 335 bi
‘ EXPORTACAG TEMOS 10,4 MIL
BRASILEIRA EM VALORES MICROEMPRESAS,
SENDO ‘ MEI E EMPRESAS
40,8%
MICROEMPRESAS, MEI E DE PEQUENO
EMPRESAS DE PEQUENO SENDO PORTE
PORTE US$ 3.1 BI (0,9%)

MICROEMPRESAS, MEI E
EMPRESAS DE PEQUENO
PORTE

Fonte: Relatério - Exportacao e Importagdo por Porte Fiscal das empresas
Secretaria de Comércio Exterior - SECEX/MDIC
Exportacdo e Importacdo por Porte Fiscal das empresas (economia.gov.br)



https://balanca.economia.gov.br/balanca/outras/porte/relatorio_porte.html

B ALGUNS DESAFIOS DAS MPEs NA EXPORTAGAO

Participacao das PMEs no
= Falta de conhecimento (sobre requisitos legais; negociagao comércio internacional por
com compradores estrangeiros; logistica de exportacao...) estarem inseridas em cadeias
= Falta de recursos e de acesso a financiamento de valor voltadas para
a . : : exportacao
= Concorréncia internacional com empresas de maior porte e
Ccom mais recursos.

» Mercados cada vez mais regulados -> demanda mais
qualificacdo e capacitagdo das empresas na agenda de
sustentabilidade

ALGUMAS DICAS PARA AS MPEs
QUE DESEJAM EXPORTAR:

Buscar capacitacao

= Apoio de programas governamentais e outras
instituicoes

= Fazer pesquisa de mercado e desenvolver um
plano de exportacao

= Participar de eventos internacionais

= Conectar-se com outras empresas exportadoras




ALGUMAS VANTAGENS PARA AS EMPRESAS
PARTICIPAREM DO COMERCIO INTERNACIONAL

= Ampliacao do mercado
Acesso a um mercado muito maior do que o seu mercado domestico, levando ao aumento
das vendas, da receita e do lucro.
~ _—
= Reducao dos custos [[o]
Fornecedores de insumos e matérias-primas mais baratos no exterior, levando a reducao dos
custos de producao e, consequentemente, dos precos dos produtos ou servicos oferecidos.
. o~ . D9
= Aquisicao de novas tecnologias S
Acesso a novas tecnologias e inova¢des, melhorando a produtividade, a qualidade dos
produtos ou servicos e a competitividade da empresa.
[ [ L3 L3 L] A
» Melhoria da imagem institucional &y
A internacionalizacao da empresa pode ajudar a melhorar a sua imagem institucional,

tornando-a mais conhecida e respeitada no mercado.
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** Extensdo do acordo existente
*** N&o inclui produtos téxteis e de vestuario

ACORDOS COMERCIAIS — SETOR TEXTIL E DE CONFECCAO

" 7% das importacoes
brasileiras de  produtos
téxteis e de vestuario estao
cobertas por acordos
comerciais.

= 60% das exportacoes
brasileiras de  produtos
téxteis e de vestuario estao
cobertas por acordos
comerciais.

B A\cordo em vigor

B Acordo assinado, mas nao em vigor

mmmm Acordo em negociacao

B |niciativas em consulta

B Dislogos sobre acumulacio de

regra de origem

AT
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PERFIL DO
SETOR TEXTIL E
CONFECCAO




O SETOR TEXTIL E CONFECCAO NO BRASIL

O Brasil e um dos poucos paises do mundo com producao em todos os elos da cadeia, contando ainda com fornecedores de
insumos, universidades, centros de pesquisa, entre outros.

Naturais Malharia Linhalar

Fibras vegetais Tecidos Cama, mesa
e pelos de malha e banho

*Fibrase

filamentos Vendas por

catalogo

T Fiacdo Tecelagem Beneficiamento Confeccido Vestuario
: Fios fiados Tecidos Tecidos planose ' Tecidosplanose Roupase
com fibras planos de malha de malha acessorios

Vendas
eletronicas
Quimicas Aviamentos Técnicos
Fibras/filamentos Fitas, ziperes, linhas de Sacaria, encerados,
artificiais e sintéticos costura, etiquetas, etc fraldas, correias,
automotivos, etc

*Segmento de fornecedores

Fonte: IEMI



.0 SETOR T&C NO BRASIL

R$190 bilhoes 23,6 mil empresas  US$ 1,14 bilhdo

em faturamento +5 empregados em exportacdes

5° lugar 1,34 milhao US$ 5,9 bilhoes
ranking mundial empregos diretos em importacoes

R$ 16,5 bilhdes R$ 25,2 bilhdes - US$ 4,8 bilhées
em impostos e em salarios e saldo da balanca
taxas remuneracoes

e ol do g o e s com 5ot o coriios el NP par o 12 oo do 202 ot



UNIDADES PRODUTIVAS DO SETOR T&C

PORTE E SEGMENTO DAS EMPRESAS - 2022

Segmentos Micro Pequena Média Grande Total
Manufaturas téxteis 1.560 851 266 53 2.730
Fiacoes 87 149 79 17 332
Tecelagens 295 172 58 24 549
Malharias 422 162 38 5 627
Beneficiamento 675 283 64 4 1.026
Naotecidos e Tecidos Tecnicos 81 85 27 3 196
Confeccionados 14.802 5.452 568 67 20.889
Linha lar 851 333 57 13 1.354

Vestuario, meias e acessorios 13.851 5.119 511 54 19.535
Total 16.362 6.303 834 120 23.619

Fonte: RAIS/ IEMI

Nota: Micro: de 5 até 19 funcionarios/ Pequena: de 20 até 99 funcionarios/ Média: 100 até 499 funcionarios/ Grande 500 ou mais funcionarios




I CONVENIOS,
PARCERIAS E
ACOES
DESTAQUES



CONVENIOS [ PROJETOS
PARCERIAS PUBLICO-PRIVADAS PARA A PROMOCAO DO SETOR

almeda isTa

Internacionalizagao Capacitacdo e Desenvolvimento
de marcas competitividade de e acesso J
brasileiras empresas de SP mercados de PME's




22 anos de parceria Abit e Apex, com mais de 1.800
empresas atendidas.

Acdes de promog¢ao comercial, como feiras, missoes e
projetos compradores, além de capacitacoes, estudos de
inteligéncia, defesa de interesses, imagem e
sustentabilidade.

Mais de 100 iniciativas entre 2022/2024, em 15 mercados-
alvo

364 empresas apoiadas, que representam 55% das
exportacoes do setor.

45% micro e pequenas empresas, 47% socio/principal
executivo mulheres

Exportacdes em 2022 US$ 542,4 milhoes, 3% acima da
meta, para 130 destinos (91 deles em crescimento).

4 MINISTERIO DO GOVERNO FEDERAL
Abf APEXBrasil?  weirmasoninre | Dyl Num

E SERVICOS R R
UNIAO E RECONSTRUGAO



Convénio com Sebrae Nacional, para o
desenvolvimento de MPE’s do setor téxtil e de

confeccao

O O O O = O O O o =

O

Inteligéncia Competitiva
mMapeamento da producao, varejo e consumo, em
parceria com |[EMI.

Desenvolvimento Sustentavel
preparacao para certificacoes

gestao de residuos

substancias quimicas

otimizagcao de gestao e processos rumo a
iIndustria 4.0

Acesso a mercados

feiras nacionais

projetos compradores

rodadas virtuais de negdcios

marketplace de vendas de atacado (Teceo).

Metas: 8,5 mil atendimentos, 57 eventos. M{ SEBRAE




Convéniocom a
Secretaria de
Desenvolvimento
Econdmico de SP,
para a
competitividade e
sustentabilidade
das indUstrias
paulistas.

Considera mais de
300 atendimentos
em acdes de
consultorias
individuais,
informacodes de
mMmercado e servicos
especializados.

\'f 5

Design
de moda

Sua marca tem uma identidade? E se, além de um
dna proprio, vocé ficasse expert na qualidade do seu
produto, desde a criacao. modelagem, padronagem,
tendéncias, beneficiamento, acabamento e
apresentacdo para um mercado que topa pagar por
esse nivel de produto?

Estudo Setor Téxtil e
de Confeccao Paulista

Estudo realizado pelo IEMI — Inteligéncia de Mercado
para a Abit - Associacdo Brasileira da Industria Téxtil e
de Confeccao traz o perfil, potencial e obstaculos ao
crescimento da atividade no Estado de S3o Paulo.

",

-
“*

Marketing
Digital

Como encontrar o seu cliente na selva digital? A
gente analisa sua presenca na intemnet hoje, entende
onde e para quem vocé quer e pode chegar, criando
todo um planejamento de marketing e, se quiser,
podemos até ajudar a implantar sua estratégia com
uma agéncia do seu lado. Tudo para dar aquele
match com seu shopper!

Etiqueta Certa
by Abit

Através do programa MODA.IND vocé tera a sua
disposicao um sistema com inteligéncia voltada para o
desenvolvimento automatico de etiquetas que seguem
rigorosamente a legislacdo brasileira vigente, incluindo o
regulamento do INMETRO e a norma da ABNT.

moda.
Talel-|

SAO PAULO

GOVERNO DO ESTADO



APRENDENDO A EXPORTAR

VERSAO SETORIAL PARA O VESTUARIO

o » Plataforma governamental produzida com o objetivo de contribuir com a
Lo __ cultura exportadora do pais e fomentar a participacao de micro, pequenas
’ @f’ e médias empresas dispostas a iniciar sua trajetoria no mercado

internacional.

» Traz de forma didatica diversos assuntos relevantes para o exportador, tenha
ele qualquer nivel de conhecimento e interesse sobre o tema.

« A Abit foi convidada a participar da construcao de uma versao setorial que
sera adicionada a plataforma. No momento, estamos desenvolvendo os
conteudos sobre o segmento de

Imagem adaptada da plataforma Siscomex - Aprendendo a Exportar



https://www.gov.br/siscomex/pt-br/servicos/aprendendo-a-exportarr/por-que-exportar-1/por-que-exportar

PLATAFORMA BRASIL
EXPORTACAO (BRAEXP)

« Trata-se de uma plataforma digital de servicos de
comércio exterior destinada a conectar empresas
brasileiras, especialmente micro, pequenas e médias
empresas (MPMES), a fornecedores de servicos de
exportacao, como capacitacao empresarial, inteligéncia
comercial, promocao comercial, financiamento, seguros
e garantias, logistica, despacho e documentacao
aduaneiros.

« Um dos servigos que sera disponibilizado é o Acesse o
Mundo, servico digital do governo federal que permite
que qualquer empresa brasileira receba de forma
gratuita e automatizada wuma avaliacao de
maturidade exportadora e uma lista personalizada
de acoes para internacionalizacao com a
identificacdo dos servicos de exportacao que precisa
consumir para acessar ou expandir suas vendas em
mercados internacionais.

Ministério do Desenvolvimento, Industria, Comércio e Servicos



https://www.gov.br/mdic/pt-br
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